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Ablauf des 7. Deutschen Außenwirtschaftstages 2007

Dienstag, 13. November 2007

Ausschüsse und Gremien (Teilnahme auf besondere Einladung)

Am Vor- und Nachmittag finden Ausschuss- und Gremiensitzungen von Beirats- und Kooperationspartnern statt.
10:00 Uhr Centralvereinigung Deutscher Wirtschaftsverbände für Handelsvermittlung und Vertrieb (CDH)
12:00 Uhr Tagung des Vorstandes des Bundesverbandes des Deutschen Exporthandels (BDEx) 
13:30 Uhr Bundesverband des Deutschen Groß- und Außenhandels (BGA), Bundesverband der Deutschen Industrie (BDI),       	
                 Deutscher Industrie- und Handelskammertag (DIHK)
14:00 Uhr Zentralverband des Deutschen Handwerks (ZDH)

anschließend	 Abendempfang

Verleihung “Preis der Deutschen Außenwirtschaft 2007“	

	 Laudatio: Lutz H. Peper, Präses der Handelskammer Bremen

18:00Uhr		  Feierliche Eröffnung	

Offene Märkte sichern Wachstum, Stabilität und Wohlstand

Es nehmen teil:

· Seine Majestät König Abdullah II. bin Al-Hussein, König des Haschemitischen Königreichs Jordanien

· Michael Glos (MdB), Bundesminister für Wirtschaft und Technologie (BMWi), Berlin

· Jens Böhrnsen, Präsident des Senats der Freien Hansestadt Bremen	

· Ludwig Georg Braun, Präsident des Deutschen Industrie- und Handelskammertages (DIHK), Berlin 

· David O’Sullivan, Generaldirektor für Handel, Europäische Kommission, Brüssel

Ehrengast
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Mittwoch, 14. November 2007

09:00 Uhr	 Perspektiven für die deutsche Außenwirtschaftsförderung - 
	 Anforderungen der Wirtschaft, Antworten der Politik

	
	

	 Ralf Nagel, Senator für Wirtschaft und Häfen der Freien Hansestadt Bremen

	

	

		

	 Anton F. Börner, Präsident des Bundesverbandes des Deutschen Groß- und Außenhandels (BGA), Berlin
	 Persönlich haftender Gesellschafter, Börner & Co., Ingolstadt

	 Ministerialdirektor Dr. Karl-Ernst Brauner, Leiter der Abteilung Außenwirtschaftspolitik im 
	 Bundesministerium für Wirtschaft und Technologie (BMWi), Berlin

	

	 Otto Kentzler, Präsident des Zentralverbandes des Deutschen Handwerks (ZDH), Berlin
	 Geschäftsführender Gesellschafter, Kentzler GmbH & Co. KG, Dortmund
	

	

	 Wolfhart Putzier, Vorsitzender des Bundesverbandes des Deutschen Exporthandels (BDEx), Berlin
	 Geschäftsführender Gesellschafter, Jebsen & Jessen GmbH & Co. KG, Hamburg  

	 Heinrich Schmidt, Präsident der Centralvereinigung Deutscher Wirtschaftsverbände für Handelsvermittlung 	 	
	 und Vertrieb (CDH), Berlin, Geschäftsführender Gesellschafter, Ingenieur-Kontor-Sottrum GmbH

		  Moderation:
		  Christoph Lanz, Fernsehdirektor/Managing Director Television, Deutsche Welle-TV, Berlin

Diskussionsteilnehmer:

Einführung und Impulsreferat:

11:00 Uhr Kaffeepause
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11:30 – 13:00 Uhr	 Forum 1
		  Jordanien		

Teil 1:  Wirtschaftsstandort Jordanien
Teilnehmer u. a.: Jordanische Delegation bestehend aus hochrangigen Regierungsvertretern und 
Vertretern der jordanischen Wirtschaft. 

Das Haschemitische Königreich Jordanien erlebt seit Jahren einen anhaltenden wirtschaftlichen Aufschwung mit 
überdurchschnittlichen  Wachstumsraten. Dabei ist es jüngst Ziel umfangreicher ausländischer Direktinvestitionen 
geworden. Zu den aufstrebenden und für die deutsche Wirtschaft interessanten Sektoren zählen dabei Finanzdienst-
leistungen, pharmazeutische Produktion und medizinische Dienstleistungen. Auch im Tourismussektor befindet 
sich das Königreich auf einem kontinuierlichen Wachstumspfad. Als eigener sehr dynamischer Markt, aber auch als 
Sprungbrett für den Zugang in den Nahen Osten, kommt Jordanien für die deutsche Industrie eine besondere
Bedeutung zu.

Übersicht der Fachforen

Forum 1 	 			  Jordanien

	 	11:30 – 13:00 Uhr		 Teil 1: Wirtschaftsstandort Jordanien

	       	ab 14:30  Uhr		 Teil 2: Kooperationsbörse Jordanien

Forum 2				   Anbahnung und Management internationaler Kooperationen	

		 11:30 – 13:00 Uhr 	 Teil 1:  Anbahnung von Kooperationen

		 14:30 – 16:00 Uhr 	 Teil 2: Rechtliche Fragen

Forum 3		 11:30 – 13:00 Uhr 	 Finanzierung von Außenwirtschaftsgeschäften

Forum 4		 14:30 – 16:00 Uhr 	 Internationale Ausschreibungen – Einführung und Praxistipps

Forum 5				   Internationale Vermarktung innovativer Technologien

		 11:30 – 13:00 Uhr 	 Teil 1: Medizintechnik, Instrumentenbau

				   Roundtablegespräch

		 14:30 – 16:00 Uhr 	 Teil 2: Gebäudetechnik und Energieeffizienz, Erneuerbare Energien

				   Roundtablegespräch

Forum 6		 14:30 – 16:00 Uhr 	 Ausgewählte Wachstumsmärkte im Fokus
				   Naher und Mittlerer Osten, Osteuropa, Lateinamerika – Wo liegen die Chancen, wo die Risiken?

Inhalte

ab 14:30 Uhr	 Forum 1
		  Jordanien		

Teil 2:  Kooperationsbörse Jordanien
Kompetente Ansprechpartner für Geschäfte und Projekte mit Jordanien



11:30 – 13:00 Uhr und	 Forum 2		
						     Anbahnung und Management internationaler Kooperationen

Teil 1:  Anbahnung von Kooperationen

Experten:								       Schwerpunkte:

· Bernhard Steinrücke					    · Instrumente der Kooperationsanbahnung
	 Geschäftsführer der Deutsch-Indischen Handelskammer,
	 Bombay

· Hans-Jürgen Müller					    · Außenhändler als Partner zur Öffnung von Märkten
	 Mitglied der Hauptgeschäftsführung a. D., Bundesverband
	 Deutscher Groß- und Außenhandel (BGA), Berlin

· Dr. Andreas Paffhausen					    · Outsourcing Vertrieb, Handelsvertretungen als Partner  		
	 Hauptgeschäftsführer der Centralvereinigung Deutscher	 		 in- und ausländischer Unternehmen
	 Wirtschaftsverbände für Handelsvermittlung und Vertrieb 
	 (CDH), Berlin

· Gerhard Glaser							      · Kooperationsanbahnung für Handwerker
	 Geschäftsführer der Deutsch-Dänischen Handelskammer,
	 Kopenhagen

		
			  Moderation:	
			  Jens Nagel, Geschäftsführer des Bundesverbandes des Deutschen Exporthandels (BDEx), Berlin

14:30 – 16:00 Uhr	 Forum 2 			 
			   Anbahnung und Management internationaler Kooperationen

Teil 2:  Rechtliche Fragen

Experten:			   Schwerpunkte:

· Bertold Frick, Dr. Thomas Rinne		  · Rechtliche Rahmenbedingungen internationaler Handels- und
	 Rechtsanwälte, v. Einem & Partner, Bremen 		  Vertriebsverträge, Umgang mit Musterverträgen

· Jens Bredow			   · Streitschlichtung zwischen Geschäftspartnern im interna- 		
	 Rechtsanwalt, Generalsekretär der Deutschen Institution 	 	 tionalen Handel
	 für Schiedsgerichtsbarkeit (DIS), Köln

· Christian Treichel		   · Anwendung von Präferenzen
	 Bereichsleiter, Berlin Partner GmbH, Berlin

· Lennart Roer			    · Schutz des geistigen Eigentums
	 Rechtsanwalt, Aktionskreis Deutsche Wirtschaft gegen 
	 Produktpiraterie (APM), Berlin

	 Moderation:	
	 Kerstin Berchem, Geschäftsführung, Internationale Abteilung, Centralvereinigung Deutscher Wirtschaftsverbände 		
	 für Handelsvermittlung und Vertrieb (CDH), Berlin		

13:00 Uhr Mittagsbuffet
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11:30 – 13:00 Uhr	 Forum 3			
					    Finanzierung von Außenwirtschaftsgeschäften

Experten:								       Schwerpunkte:

· Marco Paul		   						     · Exportkreditgarantien der Bundesrepublik Deutschland - 
	 Berater im Außendienst der Exportkreditgarantien des		  Absicherung von Exportgeschäften
	 Bundes, Euler Hermes Kreditversicherungs-AG, Hamburg,
	 Niederlassung Berlin

· Rainer Wietstock						     · Investitionsgarantien der Bundesrepublik Deutschland - 		
	 Senior Manager, PricewaterhouseCoopers AG				   Absicherung von Auslandsinvestitionen
	 Wirtschaftsprüfgesellschaft, Hamburg

· Stefan W. Dircks							      · Unternehmer berichten aus der Praxis 
	 Geschäftsführer, Terramar GmbH, Hamburg

			  Moderation:	
			  Peter Wachsmann, Head of Division, Bereich Sales & Marketing Exportkreditgaranien des Bundes,
			  Euler Hermes Kreditversicherungs-AG, Hamburg

14:30 – 16:00 Uhr		 Forum 4			   
			   Internationale Ausschreibungen – Einführung und Praxistipps

Experten:						     Schwerpunkte:

· Wim van Hessen 		  · Ausschreibungen staatlicher Institutionen (Regierungen,  
	 Publication Manager TED, EU Publication Office, 		  Länder, Kommunen etc.)
	 Luxemburg

· Dr. Günther Hecker		  · Ausschreibungen im Rahmen EZ-finanzierter Projekte 	
	 Associate Partner, Project Finance International,
	 Heidelberg

· Angelika Höß			   · Ausschreibungen unter Schwellenwert (grenznahe Ausschrei-
	 Projektleiterin Tenderservice CATS, Auftragsberatungsstelle		  bungen, ETIS, Auftragsberatungsstellen)
	 Bayern, München 

· Hans-Jürgen Müller 		  · Terminologie und Beispiele aus der Praxis 	
	 Mitglied der Hauptgeschäftsführung a. D., Bundesverband
	 Deutscher Groß- und Außenhandel (BGA), Berlin

· Wolf-Rainer Kruska		  · Das „A + O“ des richtigen Einstiegs: von der Projektidee		
	 Technischer Sachverständiger, Vergabe-Management,		  bis zur Ausschreibung
	 KfW Bankengruppe, Frankfurt/Main 			   	

· Tobias Bangerter			  · Erfolgsbeispiel aus der Industrie
	 Geschäftsführer, Dywidag Bau GmbH, München

· Hans-Theo Kühr		  · Erfolgsbeispiel aus der Consulting-Wirtschaft
	 Sprecher der Geschäftsleitung, Ingenieurbüro Dipl. Ing. 
	 H. Vössing GmbH, Düsseldorf

		  Moderation: 	
		  Wilfried Maus, Leiter Projektfrühinformationsdienste, Bundesagentur für Außenwirtschaft (bfai), Köln

13:00 Uhr Mittagsbuffet
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„Best Practice“, Einschätzung der Marktentwicklung, Beschreibung
der Chancen, Aufzeichnen der Voraussetzungen in Deutschen
Unternehmen (Marketing Know How, Personal, Strategien) am
Beispiel der Medizintechnik und im Instrumentenbau, Auslands-
perspektiven für Mittelständler in Zukunfts- und Traditionsbranchen

11:30 – 13:00 Uhr	 Forum 5		
		  Internationale Vermarktung innovativer Technologien

Teil 1: Medizintechnik, Instrumentenbau

		  Roundtablegespräch

Experten:					    Schwerpunkte:

· Dr. Michael Schwierskott			  					  
	 Exportmanager Asien, Peter Brehm GmbH, Weisendorf		 			 

· Christoph Miethke			  	 				 
	 Geschäftsführer, Christoph Miethke GmbH & Co. KG,		  
	 Potsdam

· Werner Friedrich					  
	 Healthcare Export Group (GHE) – ehem. Executive Director,	  
	 Siemens Medical Solutions, München

· 	Hans-Peter Welsch					  
	 Senior Vice President Marketing & Sales, Sparte Aesculap, 
	 B. Braun AG, Melsungen 	   

·	 Wolfgang Brommer				 
	 Orgelbaumeister, Inhaber Waldkircher Orgelbau Jäger & 
	 Brommer, Waldkirch
 	

	 Moderation:	
	 Wilhelm Berg
	 Referatsleiter AHK-Projekte, Deutscher Industrie- und Handelskammertag (DIHK), Berlin

14:30 – 16:00 Uhr	 Forum 5			 
		  Internationale Vermarktung innovativer Technologien

Teil 2: Gebäudetechnik und Energieeffizienz, Erneuerbare Energien

		  Roundtablegespräch

Experten:					    Schwerpunkte:

· Daniel Becker					    	 		
	 Senior Consultant, Ecofys Germany GmbH, 
	 Berlin

· Dirk Adam				    		
	 Geschäftsführender Gesellschafter, natcon7 GmbH,
	 Norderstedt	

· Ulrich Becker
	 Managing Director Europe - Conergy Sales,
	 Conergy AG, Hamburg

·	 Mareike Seemann				 
	 International Business Development, aleo solar AG, 
	 Oldenburg

 · Werner Arrich					    	 		
	 Member Executive Board, Aldavia Bioenergie GmbH, 
	 Pfarrkirchen	 	

· Jürgen Mangelberger				   	
	 Geschäftsführer, Mangelberger Elektrotechnik GmbH, Roth

	 Moderation:
	 Dr. Klaus Müller	  
	 Geschäftsführer, Volkswirtschaftliches Institut für Mittelstand und Handwerk (ifh), Göttingen

· Bewertung der Auslandsmärkte, Strategieentwicklung und 
	 Vorraussetzungen in deutschen Unternehmen 
	 (Marketing Know How, Personal)  

· Vorbereitung des Auslandsengagements, Kontaktanbahnung, 
	 Kontaktaufnahme
  
· Markteintritt, Marktdynamik, Hilfen für Marktbewertung  
	
· Vertretung und Distribution, Verkauf und Kooperation
  
·	„Best Practice“ Erfahrungen und Prognosen für die 
	 Marktentwicklung

· Bewertung der Auslandsmärkte, Strategieentwicklung und 
	 Vorraussetzungen in deutschen Unternehmen 
	 (Marketing Know How, Personal)  

· Vorbereitung des Auslandsengagements, Kontaktanbahnung, 
	 Kontaktaufnahme
  
· Markteintritt, Marktdynamik, Hilfen für Marktbewertung  
	
· Vertretung und Distribution, Verkauf und Kooperation
  
·	„Best Practice“ Erfahrungen und Prognosen für die 
	 Marktentwicklung

13:00 Uhr Mittagsbuffet
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14:30 – 16:00 Uhr	 Forum 6		
		  Ausgewählte Wachstumsmärkte im Fokus

Naher und Mittlerer Osten, Osteuropa, Lateinamerika – Wo liegen die Chancen, wo die Risiken?

							     Kurzpräsentation der Unternehmensumfrage 
							     „Going International 2007“

Experten:					    Schwerpunkte:

· Dr. Peter Göpfrich				   · Emerging Markets im Nahen und Mittleren Osten 
	 Delegierter der Deutschen Wirtschaft in den VAE, Dubai

· Max-Helmut Semich				 
		 Auslandskorrespondent Bundesagentur für Außenwirtschaft 
	 (bfai), Kairo	 	

· Thomas Hintz	
	 Geschäftsführer, Hintz Foodstuff Production GmbH, Bremen 

· Dr. Peter Presber					   · Emerging Markets in Osteuropa
	 Geschäftsführer der Deutsch-Kroatischen Industrie- und 
	 Handelskammer, Zagreb

· Udo Bergholz
	 Head of Structured Trade & Export Finance Germany and
	 Central Europe, Deutsche Bank AG, Frankfurt/Main

· Christoph G. Schmitt					   · Emerging Markets in Lateinamerika 
	 Hauptgeschäftsführer, Lateinamerika Verein (LAV), Hamburg

	 Moderation:	
	 Alexander Lau
	 Leiter des Referats Außenwirtschaftsförderung, Deutscher Industrie- und Handelskammertag (DIHK), Berlin

ab 11:00 Uhr 	 Kooperationsbörse

Praktiker helfen Praktikern
ist das Motto der Kooperationsbörse des 7. Deutschen Außenwirtschaftstages in Bremen.

Sie haben – gute Produkte und Dienstleistungen

Sie wollen – neue Auslandsmärkte erschließen

Sie suchen – ausländische Geschäftspartner

Sie brauchen – Marktöffner und Problemlöser

damit Ihr Auslandsgeschäft so einfach wie das Inlandsgeschäft wird.

Nutzen Sie deshalb unsere Kooperationsbörse und die Dienstleistungen des e-trade-centers!

Sie nennen uns – Ihre Produkte, Dienstleistungen und Zielländer

Wir vermitteln Ihnen – persönliche Gespräche mit erfolgreichen Außenhändlern und Vertriebspartnern

Sie erhalten – optimale Unterstützung durch erfahrene Praktiker

Und wir helfen Ihnen  – bei der Recherche und dem Eintrag Ihrer Produkte und Dienstleistungen

		  in das e-trade-center
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Folgende Länder werden durch Botschaftsvertreter und Wirt-
schaftsförderungen ebenfalls vertreten sein:

· Belgien	 · Niederlande 

· Estland	 · Polen

· Frankreich	 · Schweiz 

· Großbritannien	 · Slowenien

· Irland	 · Spanien 

· Italien	 · Ungarn 

· Lettland

· Litauen

ab 11:00 Uhr 	 Kooperationsbörse

Weltweit aktive Außenhändler
freuen sich auf interessante Gespräche mit Ihnen. Folgende Firmen haben ihre Präsenz bereits avisiert:
 
Außenhändler
	 -	 Joh. Achelis & Söhne GmbH, Bremen	
	 -	DEICO GmbH, Bremen
	 -	Louis Delius GmbH & Co. KG, Bremen 
	 -	Eckmann Handelsgesellschaft mbH, Düsseldorf
	 -	K.D. Feddersen & Co. Überseegesellschaft mbH, Hamburg
	 -	FHF Funke + Huster Fernsig GmbH, Mülheim 
	 -	F. Undütsch GmbH, Bremen
	 -	Import-Export Ges. Derek Goslar mbH & Co. KG, Hamburg
	 -	Theodor Heuß GmbH & Co. KG, Bremen
	 -	Jebsen & Jessen (GmbH & Co.) KG, Hamburg
	 -	Johs. Rieckermann, Hamburg
	 -	Jos. Hansen & Soehne GmbH, Hamburg
	 -	E.G Kistenmacher GmbH & Co. KG, Hamburg
	 -	KWB Karl W. Burmeister GmbH & Co. KG, Stuhr
	 -	Henry Lamotte GmbH & Co. KG, Bremen
	 -	Melchers Techexport GmbH, Bremen
	 -	Nouvelle OHG, Bremen
	 -	OMNILAB-LABORZENTRUM GmbH & Co. KG, Bremen
	 -	Solte GmbH & Co KG, Bremen
	 - 	Terramar GmbH, Hamburg
	 -	UNILUX INC. EMEA, Düsseldorf

Diese Händler vertreten ein breites Produktspektrum und alle wichtigen Wirtschaftsregionen der Welt.

Auch Vertreter der Deutschen Auslandshandelskammern 
(AHKs) stehen Ihnen gerne für Gespräche zur Verfügung, 
u.a. aus:

· Ägypten

· China (Beijing und Hong Kong)

· Dänemark

· Indien

· Iran

· Kasachstan

· Kroatien

· USA (New York)

· VAE (Dubai)

Aktuelle Liste und Firmenprofile:
http://www.aussenwirtschaftstag.de

Was ist zu tun?

Sie senden uns – das beiliegende Anmeldeformular

Wir suchen – die richtigen Partner für Sie und vereinbaren Gesprächstermine

Ihren persönlichen Terminplan – erhalten Sie bei Ihrer Ankunft im Congress Centrum Bremen am 13. /14. November
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Preis der Deutschen Außenwirtschaft 2007

Bewerben Sie sich um das wertvolle Image eines Preisträgers!  

Während der festlichen Eröffnung des 7. Deutschen Außenwirtschaftstages am 13. November 2007 wird 

zum fünften Mal der Preis der Deutschen Außenwirtschaft verliehen.

Der Preis
honoriert herausragende Außenwirtschaftsleistungen von Unternehmen. Ausgelobt wird der Preis 
durch die Träger des 7. Deutschen Außenwirtschaftstages.
Der Preis ist einzigartig und ideeller Natur. Der Preisträger erhält eine bronzene Skulptur des 
renommierten Künstlers Professor Bernd Altenstein, die eine offene, der Welt zugewandte 
Hand darstellt.

Preisträger seit 1999:

- DIGISOUND-Electronic GmbH, Norderstedt

- C.H. Erbslöh, Krefeld

- ELEMENT-SYSTEM, Rudolf-Bohnacker GmbH, Rottenacker

- LINCAS Export Services GmbH, Hamburg

Anforderungen
Um den Preis können sich Unternehmen aller Branchen aus Industrie, Handel, Handwerk und Dienstleis-
tung bewerben, die grenzüberschreitend tätig sind.
Bewerber haben nur die Kosten für die eingereichten Unterlagen zu tragen. Die Bewerbung ist bis zum 15. 
Oktober 2007 in zweifacher Ausfertigung bei der HVG Hanseatische Veranstaltungs-GmbH, Geschäftsbe-
reich Messe Bremen, Theodor-Heuss-Allee 21-23, 28215 Bremen einzureichen.
Die Unterlagen werden vertraulich behandelt. Der Preisträger erklärt sich damit einverstanden, dass über 
ihn in Tages- und Wirtschaftsmedien berichtet wird.
Es bestehen keine besonderen formalen Anforderungen für die Bewerbung. Die Unterlagen sollten geeig-
net sein, eine herausragende Außenwirtschaftsleistung anhand der Bewertungskriterien nachzuweisen.

Bewertungskriterien
zur Beurteilung der eingereichten Bewerbungen sind:
· strategisches Konzept für die Erschließung neuer Märkte
· erzielter wirtschaftlicher Unternehmenserfolg
·  innovative Leistung 
· eingesetzte technologische bzw. organisatorische Mittel und Konzepte
  - wie z. B. Nutzung neuer Technologien für Kommunikation, Organisation und Vertrieb
  - neue internationale Kooperationsformen
· Beitrag zur Erhaltung bzw. Schaffung von Arbeitsplätzen
· Maßnahmen zur zukünftigen Absicherung des Erfolges

Jury
Die Auswahl der Preisträger erfolgt durch eine Jury, die mit Vertretern der Veranstaltungsträger besetzt ist. 
Der Rechtsweg ist ausgeschlossen.

Bitte beachten Sie! Der Preisträger des Jahres 2007 wird am festlichen Abendessen der VIPs zusammen mit 
dem König von Jordanien teilnehmen.

Weitere Informationen zum Preis der Deutschen Außenwirtschaft:
Ernst Rieso, HVG Messe Bremen 0421/3505-405
Gregor Wolf, Bundesverband des Deutschen Groß- und Außenhandels 030/59 00 99-565






